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Die Partners Group Private Equity Performance Holding Li-
mited („P³“; „Gesellschaft“) ist eine nach dem Recht von
Guernsey gegründete Gesellschaft mit beschränkter Haftung
mit Sitz in Guernsey, Channel Islands. Der Zweck der Gesell-
schaft ist die Verwaltung und Betreuung eines Portfolios aus
Beteiligungen an Direktinvestitionen, Private Equity-Zielfonds
und börsennotierten Private Equity-Gesellschaften. P³ wird
in dieser Tätigkeit durch ihren Investment Manager Partners
Group AG beraten. Das durch die Dresdner Bank AG (jetzt
Commerzbank AG) im Jahr 2000 emittierte P³ Zertifikat ist
an die Wertentwicklung des durch P³ betreuten Private
Equity-Portfolios gekoppelt. Seit Februar 2003 ist das Zerti-
fikat an der Börse Stuttgart notiert und börsentäglich handel-
bar.

Im August 2011 genehmigte die Gesellschaft die Einrichtung
von zwei neuen Unternehmenseinheiten für Partners Group
Investment ICC Limited: P3 New IC Limited, welche für neue
Investitionen der Ungekündigten Tranche verwendet wird,
und P3Dissolution IC Limited, welche als CashManagement-
Vehikel der Gekündigten Tranche I dient.

Während der Kündigungsperiode, die am 30. November
2015 endete, erhielt die Commerzbank AG weitere Kündi-
gungsanträge im Umfang von 52.4% der zu diesem Zeitpunkt
vebleibenden ausstehenden Zertifikate. Gemäss den Zertifi-
katsbedingungen ist P³ verpflichtet, zwischen dem 1. Januar
2016 und dem 31. Dezember 2025 (Periode kann um ein
Jahr verlängert werden) gewisse Kapitalausschüttungen an
die Zertifikatsinhaber („Gekündigte Tranche II“) zu tätigen.

Während der Kündigungsperiode, die am 30. November
2020 endete, erhielt die Commerzbank AG weitere Kündi-
gungsanträge im Umfang von 25.0% der zu diesem Zeitpunkt
verbleibenden ausstehenden Zertifikate. Gemäss den Zertifi-
katsbedingungen ist P³ verpflichtet, zwischen dem 1. Januar
2021 und dem 31. Dezezmer 2030 (Periode kann um ein
Jahr verlängert werden) gewisse Kapitalausschüttungen an
die Zertifikatsinhaber ("Gekündigte Tranche III") zu tätigen.

Im Juni 2021 erfolgte die endgültige Kapitalrückzahlung für
die Investoren der Gekündigten Tranche I, welche auf EUR
295.34 pro Zertifikat. festgelegt wurde.

Der Innere Wert von P³ wird im Interesse der Investoren der
Gekündigten Tranchen II & III sowie der Ungekündig- 

ten Tranche betreut („Ungekündigte Tranche“). 

Dieses Dokument ist nicht als Anlagewerbung oder Verkaufsprospekt gedacht und stellt weder eine Offerte noch den Versuch der Aufforderung
zur Offertenstellung für das hier beschriebene Produkt dar. Dieser Bericht wurde unter Verwendung von Finanzdaten erstellt, die den Büchern
und sonstigen Aufzeichnungen des Unternehmens per Berichtsdatum entnommen wurden. Die in den Kennzahlen, im Vorwort des Verwal-
tungsrates, erwähnten Daten und Fakten sowie die aufgeführten Grafiken und Zahlen wurden nicht geprüft. In diesem Bericht wird die  
bisherige Performance beschrieben, die nicht unbedingt ein Indikator für künftige Ergebnisse sein muss. Die Haftung des Unternehmens  
für Handlungen, die auf der Grundlage der zurVerfügung gestellten Informationen vorgenommen werden, ist ausgeschlossen. 



Kennzahlen

31. Dezember 202231. Dezember 2021

4'969.345'227.39

3'370.004'040.00

-32.2%-22.7%

56'028'52553'798'711

331'010'627341'260'990

86'689'77177'214'790

95.4%93.5%

8.8%6.4%

69'83669'836

In EUR 

Ungekündigte Tranche 

NAV per Zertifikat 

Börsenkurs 

Abschlag zum NAV 

Bruttoliquidität 

Wert der Investitionen 

Nicht abgerufene Zahlungsversprechen

Investitionsgrad 

Overcommitment-Level inkl. Kreditlinie

Anzahl emittierter Zertifikate 
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Bruttoliquidität: Per Bilanzstichtag, kalkuliert als Summe des NAVs und nicht genutzte Kreditlinie minus Wert der Investitionen.

Overcommitment-Level inkl. Kreditlinie: Per Bilanzstichtag, kalkuliert als nicht abgerufene Zahlungsversprechen reduziert (i) um das
Nettoumlaufvermögen und (ii) nicht genutzte Kreditlinie, alles dividiert durch den NAV.

Investitionsgrad: per Bilanzstichtag, kalkuliert  als  Wert der Gesamtinvestitionen dividiert durch den NAV. 



31. Dezember 202231. Dezember 2021In EUR

Gekündigte Tranche II

1'294.671'981.07NAV per Zertifikat

2'224.001'724.00Kum. Ausschüttungen per Zertifikat

14'820'62150'192'022Bruttoliquidität

117'768'171152'691'245Wert der Investitionen

35'806'35936'589'054Nicht abgerufene Zahlungsversprechen

88.8%75.3%Investitionsgrad

15.8%-6.7%Overcommitment-Level inkl. Kreditlinie

102'411102'411Anzahl gekündigte Zertifikate
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Bruttoliquidität: Per Bilanzstichtag, kalkuliert als Summe des NAVs und nicht genutzte Kreditlinie minus Wert der Investitionen.

Overcommitment-Level inkl. Kreditlinie: Per Bilanzstichtag, kalkuliert als nicht abgerufene Zahlungsversprechen reduziert (i) um das
Nettoumlaufvermögen und (ii) nicht genutzte Kreditlinie, alles dividiert durch den NAV.

Investitionsgrad: per Bilanzstichtag, kalkuliert  als  Wert der Gesamtinvestitionen dividiert durch den NAV. 



31. Dezember 202231. Dezember 2021In EUR

Gekündigte Tranche III

4'045.474'993.47NAV per Zertifikat

650.000.00Kum. Ausschüttungen per Zertifikat

10'240'49119'031'434Bruttoliquidität

83'780'26197'021'736Wert der Investitionen

17'856'91720'067'857Nicht abgerufene Zahlungsversprechen

89.1%83.6%Investitionsgrad

8.1%0.9%Overcommitment-Level inkl. Kreditlinie

23'24123'241Anzahl gekündigte Zertifikate
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Bruttoliquidität: Per Bilanzstichtag, kalkuliert als Summe des NAVs und nicht genutzte Kreditlinie minus Wert der Investitionen.

Overcommitment-Level inkl. Kreditlinie: Per Bilanzstichtag, kalkuliert als nicht abgerufene Zahlungsversprechen reduziert (i) um das
Nettoumlaufvermögen und (ii) nicht genutzte Kreditlinie, alles dividiert durch den NAV.

Investitionsgrad: per Bilanzstichtag, kalkuliert  als  Wert der Gesamtinvestitionen dividiert durch den NAV. 
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1. Vorwort des Verwaltungsrates

Vorwort des Verwaltungsrates
Sehr geehrte Investoren

Gerne präsentieren wir Ihnen den Geschäftsbericht mit den
geprüften konsolidierten Finanzzahlen der Partners Group
Private Equity Performance Holding Limited ("P³" oder die
Gesellschaft), bestehend aus der Ungekündigten Tranche,
Gekündigten Tranche II und der Gekündigten Tranche III für
die Zeitperiode bis zum 31. Dezember 2022.

Seit Beginn des Jahres 2022wurden die Investorenmit einem
deutlichen Anstieg der Marktvolatilität konfrontiert worden,
ausgelöst durch wirtschaftliche Unsicherheit, Inflationsrisiken,
steigende Zinsen sowie den Krieg in der Ukraine. Die Unsi-
cherheit schafft Herausforderungen, aber auch Chancen für
Unternehmen und ihre Investoren. Die Renditen von Privat-
marktanlagen haben sich in der Vergangenheit zyklisch ent-
wickelt. Perioden mit bemerkenswerter Marktvolatilität
stellten die Höhepunkte dieses Zyklus dar.

Obwohl der Konflikt zwischen Russland und der Ukraine das
geopolitische Risiko erhöht, ist das Unternehmen nur mit
geringem direktem Engagement in der Region vertreten.
Gemeinsam mit dem Investment Manager beobachtet der
Verwaltungsrat die Situation genau, wobei er mögliche Un-
terbrechungen der Lieferketten und Auswirkungen auf Be-
stellungen berücksichtigt. Nach den jüngsten Entwicklungen
im globalen Bankensektor, insbesondere in Bezug auf die
Entwicklung bei bestimmten US-amerikanischen und
Schweizer Banken, bestätigt der Verwaltungsrat, dass er zum
Zeitpunkt der Genehmigung des Jahresberichts davon aus-
geht, dass kein wesentliches Risiko für die Partners Group
besteht. Der Verwaltungsrat überwacht und bewertet die
Situation kontinuierlich mit der Unterstützung des Investment
Managers.

Partners Group hat sich auf diese Veränderung der Gegeben-
heiten vorbereitet und ist überzeugt, dass wir mit unserem
transformativen Investmentansatz, welcher thematisches
Sourcing mit aktiver Wertschöpfung kombiniert, in einem
solchen Umfeld agieren können.

Der NAV der Ungekündigten Tranche von P³ verringerte sich
um 4.9% auf EUR 4'969.34 pro Zertifikat, während die Ge-
kündigte Tranche II von P³ eine negative Gesamtrendite von
5.0% auf EUR 3'518.67 pro Zertifikat inklusive Ausschüttun-
gen (NAV: EUR 1'294.67) erzielte. Die Gekündigte Tranche
III verringerte sich um 6.0% auf EUR 4'695.47 pro Zertifikat
einschliesslich den Ausschüttungen (NAV: EUR 4'045.47).

Der Kurs des handelbaren Zertifikats an der Stuttgarter
Börse spiegelt die negative Entwicklung des NAV wider und
verringerte sich um 16.6% auf EUR 3'370.00. Der Abschlag
zum NAV stieg von 22.7% zu Beginn des Jahres auf 32.2%
und liegt damit weiterhin über dem Durchschnitt ähnlich
kotierten Aktiengesellschaften in Grossbritannien.

Die Ungekündigte Tranche von P³ tätigte im Jahr 2022
Neuinvestitionen in Höhe von EUR 40.2 Mio., während die
Rückflüsse EUR 64.9Mio. betrugen. Im Vergleich zumVorjahr
nahmen die Neuinvestitionen leicht zu, während die Ausschüt-
tungen abnahmen. Der grösste Werttreiber während des
Jahres war SRS Distribution, der drittgrösste Anbieter für
Dach- und Landschaftsbedarf in den USA, welcher ein anhal-
tend robustesWachstum imUmsatz und EBITDA reflektierte.
Das Wachstum bleibt sichtbar, sowohl in Bezug auf den
Verkaufsstellenumsatz, als auch auf den Beitrag von Akquisi-
tionen und neu eröffneten Filialen. In den ersten neun Mo-
naten des Jahres 2022 zeigte SRS ein rasantes Expansion-
stempo und führte 15 Akquisitionen und 27 Filialeröffnungen
durch. Im November ernannte SRS Distribution June Yang
(Vizepräsident bei Google, spezialisiert auf AI) in den Vor-
stand, um die digitale Transformation voranzutreiben.

Kurzfristig wird erwartet, dass das Wachstum geringer aus-
fallen wird da Erträge und Gewinnspanne unter Druck kom-
men werden. Die Kreditmärkte werden weiterhin selektiv
bleiben, die Bewertungen werden Gegenwind erhalten. Die
Privatmärkte werden gegen diese Herausforderungen nicht
völlig immun sein, aber das Wachstum der Anlageklasse und
ihre starke Outperformance in den vergangenen Rezessions-
jahren sind ein Beweis dafür, dass Privatmärkte solide posi-
tioniert sind, umwirtschaftlichen Gegenwind zu überstehen.

Der Verwaltungsrat

Guernsey, März 2023
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2. Marktumfeld

Private Equity Buyout-Aktivität
Die Buyout-Aktivitäten im Private-Equity-Bereich blieben im
letzten Quartal 2022 weltweit schwach. Die Zahl der Trans-
aktionen verringerte sich laut Preqin im vierten Quartal im
Vergleich zum Vorjahr um 26.9% auf 1'635. Mit einem Ge-
samtvolumen von USD 166.7 Mrd. ging auch der Transakti-
onswert um 14.6% gegenüber dem Vergleichszeitraum des
Jahres 2021 zurück, was auf die geopolitischen Spannungen,
hohe Inflation und aggressiven Zinserhöhungen im Jahresver-
lauf zurückzuführen ist. Dennochwar das Volumen im vierten
Quartal mehr als doppelt so hoch wie im Vorquartal.

Der Grossteil der globalen Buyout-Aktivitäten entfiel auch
in diesemQuartal auf Nordamerika, wo 54.1% des gesamten
Transaktionswerts im Berichtsquartal generiert wurden. Im
Vergleich zum Vorjahr ging die Buyout-Aktivität in der Region
jedoch um 13.4% auf einen Gesamtwert von USD 90.2Mrd.
zurück, der sich auf 919 Transaktionen verteilte. Eine bedeu-
tende Transaktion war die angekündigte Übernahme einer
Mehrheitsbeteiligung an der Klimasparte des US-Technologie-
und Softwarekonzerns Emerson Electric durch ein von
Blackstone geführtes Konsortium für USD 14 Mrd. Das
Konsortium, dem auch die Staatsfonds AbuDhabi Investment
Authority (ADIA) und GIC aus Singapur angehören, wird 55%
des Joint Ventures kontrollieren. Es will von der Nachfrage
nach energieeffizienten Heiz- und Kühllösungen angesichts
der weltweiten Bemühungen um eine Verringerung der CO2-
Emissionen profitieren. Hintergrund dieser Transaktion ist,
dass Emerson in den letzten zwei Jahren nicht zum Kernge-
schäft gehörende Bereiche, darunter Geschäfte mit Müllent-
sorgungsanlagen und Temperatursensoren, an strategische
Käufer veräussert hat, um verstärkt in sein Kerngeschäft, den
Verkauf von Automatisierungsanlagen für die Automobil-,
Energie- und Industriebranche, zu investieren.

In Europa war das Volumen von Private-Equity-Buyouts im
vierten Quartal 2022 mit USD 15.6 Mrd. um 70.2% geringer
als im Vergleichszeitraum des Jahres 2021. Die Zahl der
Transaktionen belief sich auf 458. Die grösste Transaktion
im Berichtsquartal war die angekündigte Übernahme des
britischen Anbieters von Datenanalysen für Energie, erneu-
erbare Energien und natürliche RessourcenWoodMackenzie
durch Veritas Capital für USD 3.1Mrd. Veritas will die Daten
und Lösungen für seine wachsende Kundenbasis weiter
ausbauen und verbessern.

Der Gesamtwert der Buyouts in Asien erhöhte sich bei 174
Transaktionen zum Vorjahr um 70.3% auf USD 52.8 Mrd.
Das durchschnittliche Transaktionsvolumen verdoppelte sich
im Berichtszeitraum fast. Die grösste in der Region angekün-
digte Transaktion war die Übernahme von DHC durch Orix
für USD 2.1 Mrd. Das Unternehmen DHC mit Sitz in Tokio,
das Kosmetikprodukte und Gesundheitsnahrung im Direkt-
vertrieb anbietet, soll dadurch in die Lage versetzt werden,
seine Netzwerke im Gesundheitswesen zu erweitern. Dieser
Schritt hängt auch mit dem geplanten Rücktritt des Chairman
Yoshiaki Yoshida zusammen, der das Unternehmen 1972
gründete.

Private Equity Exit-Aktivitäten
Die Veräusserungen im Private-Equity-Bereich gingen im
vierten Quartal 2022 laut Preqin gegenüber dem Vorjahr um
67.7% auf USD 75.7Mrd. zurück und verteilten sich auf 185
Transaktionen. Die häufigste Exitstrategie im Berichtsquartal
war erneut der Verkauf an andere Unternehmen (trade sales).
Darauf entfielen 84.7% des gesamten Veräusserungswerts.

Der Gesamtwert der Exits in Nordamerika verringerte sich
gegenüber dem Vorjahr um 62.4% auf USD 56.5 Mrd. und
verteilte sich auf 80 Transaktionen. Der grösste Private-
Equity-Exit in der Region - und weltweit - war die angekün-
digte Übernahme und Privatisierung des von Cerberus Capital
unterstützten und an der NYSE notierten Konkurrenten Al-
bertsons durch den US-Lebensmittelriesen Kroger für USD
24.6 Mrd. Die Transaktion muss noch von den Aufsichtsbe-
hörden genehmigt werden, wobei insbesondere kartellrecht-
liche Bedenken bestehen. Laut Numerator verfügten Kroger
und Albertsons per 30. Juni 2022 über einen gemeinsamen
Marktanteil von 15%, gemessen am Umsatz in US-Dollar,
und ein Zusammenschluss würde sie auf den zweiten Platz
hinter Walmart bringen.

In Europa gingen die Private Equity Exit-Aktivitäten im Be-
richtsquartal weiter zurück. Die Zahl der Transaktionen sank
um 64.2% und der Gesamtwert der Veräusserungen fiel um
67.8%. Die grösste der 67 Transaktionen in der Region war
der von KPS Capital Partners angekündigte Verkauf der
Howden Group, eines in Schottland ansässigen Anbieters
von Lösungen für die Luft- und Gasaufbereitung, für USD
4.4 Mrd. an Chart Industries, einen in den USA ansässigen
Hersteller von hochentwickelten Anlagen für saubere Energie
und Industriegase. Die Howden Group war imMai 2019 von
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KPS Capital für USD 1.8 Mrd. im Rahmen einer komplexen
Unternehmensausgliederung erworben worden und hat
seitdem ihre Präsenz in Endmärkten ausgebaut, die für die
Entwicklung der Industrie von entscheidender Bedeutung
sind.

In Asien fiel derWert der Veräusserungen im vierten Quartal
2022 deutlich auf nur noch USD 2.2 Mrd. Die grösste der
18 Transaktionen in der Region war laut Preqin der Verkauf
des japanischen Arzneimittelentwicklers Bushu Pharmaceuti-
cals durch die in Hongkong ansässige BPEA EQT-Einheit von
EQT an die US-Private-Equity-Gesellschaft KKR für USD 0.8
Mrd. Der neue Eigentümer beabsichtigt, die Geschäftsberei-
che von Bushu um neueWachstumssegmente, wie injizierba-
re Arzneimittel, zu erweitern und gleichzeitig in den weiteren
Ausbau der Kapazitäten und die Qualitätskontrolle zu inves-
tieren.

Sekundärmarkt-Überblick
2022war ein schwieriges Jahr, in dem diemakroökonomische
Volatilität, anziehende Inflation und steigende Zinsen zu einer
Verlangsamung beim Fundraising für Transaktionen am Se-
kundärmarkt führten. Nach Angaben von Jefferies belief sich
das Transaktionsvolumen an den Sekundärmärkten in der
zweiten Jahreshälfte 2022 auf USD 51Mrd. und im Gesamt-
jahr auf USD 108Mrd. Das Volumen im Gesamtjahr ist zwar
im Vergleich zum starken Jahr 2021 um 18% gesunken, lag
aber immer noch deutlich über dem vorherigen Höchststand
von 2019.

Der Gesamtwert traditioneller Transaktionen von LPs ging
im Vergleich zum Vorjahr um 12.5% auf USD 56Mrd. zurück.
Sie machten 52% des gesamten Volumens aus. Die Transak-
tionsentwicklung wurde durch folgende Faktoren beeinflusst:
(i) den "Nennereffekt", das heisst, dass LPs mit übermässiger
Allokation in Privatmarktanlagen ihre Portfolios umschichten
mussten; und (ii) angepasste Preiserwartungen, wobei LPs
vertretbare Abschläge für Portfolios akzeptierten und aufge-
schobenen Zahlungen offener gegenüberstanden. Aufgrund
der Bewertungsunsicherheit ging das Volumen von Venture-
Capital- und Growth-Fonds im Jahr 2022 um mehr als 50%
zurück, während das von Buyout-Fonds (72% des Marktes)
gegenüber 2021 um 6% zunahm. Die Verkäufe europäischer
Fonds sanken um 28%, was auf Sorgen der Käufer über die
Rezessionsrisiken und den Krieg zwischen Russland und der
Ukraine zurückzuführen war.

Das Transaktionsvolumen von Extension Secondaries belief
sich in der zweiten Jahreshälfte 2022 auf USD 52 Mrd., was
48% der gesamten Aktivitäten am Sekundärmarkt entsprach.
Im Vergleich zum Vorjahr, in dem ein Rekordvolumen ver-
zeichnet wurde, stellt dies einen Rückgang um 24% dar. Bei
80% der Extension Secondaries handelte es sich um Asset
Deals, die wiederum zu 60% aus Single-Asset-Transaktionen
bestanden.

Im Laufe des Jahres prüfte Partners Group 250 Investitionen
im Wert von USD 98 Mrd. Die Akzeptanzrate betrug 2.8%.
Im Jahr 2022 investierte Partners Group für ihre Anleger
insgesamt USD 2.7 Mrd. in Sekundärtransaktionen und be-
endete das Jahr mit mehreren neuen Kapitalzusagen, unter
anderem für Project Harvest und Project Lumos.

Project Harvest bezeichnet die Übernahme von LP-Beteili-
gungen von Partners Group an sieben Buyout-Fonds mit ei-
nem nach demNettoinventarwert (NAV) gewichteten Aufle-
gungsjahr von 2018. Die Fonds werden von erstklassigen
Investment-Partnern in ganz Europa und Nordamerika ver-
waltet. Zum Zeitpunkt der Übernahme umfasste das Portfolio
über 130 hochwertige zugrunde liegende Vermögenswerte,
die sich breit über verschiedene Branchen verteilten. Project
Harvest wird als attraktiv angesehen, da die zugrunde liegen-
den Fonds Potenzial für eine weitere Wertschöpfung und -
steigerung bieten. Darüber hinaus verfügt Partners Group
aufgrund der bestehenden Beziehung zu den Investmentma-
nagern über gute Einblicke in das Portfolio. Dadurch konnte
Partners Group den Preis für den Verkäufer maximieren, dem
Wettbewerbsprozess vorgreifen und sich eine erstklassige
Transaktion zu einem signifikanten Abschlag sichern.

Project Lumos bezeichnet die Investition von Partners Group
in Esdec Solar Group (Esdec) über einen Single-Asset-Fort-
führungsfonds, der vom europäischen Mittelstands-Private-
Equity-Unternehmen Rivean Capital (ehemals Gilde Buy Out
Partners) verwaltet wird. Esdec ist ein Hersteller qualitativ
hochwertiger Montagesysteme für Solarmodule auf Flach-
und Schrägdächern mit Aktivitäten in Europa, Nordamerika
und Asien. Mit einer globalen Mitarbeiterbasis von über 400
ist das Unternehmen eine Konsolidierungsplattform, da es
in seiner Sparte führende Marken an attraktiven geografi-
schen Märkten übernimmt. Rivean Capital übernahm Esdec
im Jahr 2018 und hat das Unternehmen seither zu einem
marktführenden Anbieter mit einem kombinierten Jahresum-
satz von über USD 425 Mio. ausgebaut, der pro Jahr zur In-
stallation von Solarenergieanlagen für über 3.5 Gigawatt auf
den Dächern vonWohn-, Gewerbe- und Industriegebäuden
beiträgt. Partners Group beurteilt die Investition als attraktiv,
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da Esdec über eine führende Marktposition, eine globale
Plattformmit Skalenvorteilen und Einstiegsschwellen verfügt.
Darüber hinaus kann das Unternehmen eine Reihe erfolgrei-
cher Fusionen und Übernahmen sowie ein differenziertes
Hardware- und Softwareportfolio vorweisen.

Fundraising-Aktivität
Die Fundraising-Aktivitäten von 335 Private-Equity-Fonds
gingen im vierten Quartal 2022 gegenüber dem Vorjahr um
15.5% auf USD 159.4 Mrd. zurück. Die US-Private-Equity-
Gesellschaft Thoma Bravo, die sich auf wachstumsorientierte,
innovative Unternehmen im Software- und Technologiesektor
konzentriert, führte das weltweit grösste Closing für ihren
fünfzehnten Flaggschiff-Buyout-Fonds durch und schloss
diesen bei USD 24.3 Mrd. Laut Thoma Bravo handelt es sich
damit um den grössten technologieorientierten Buyout-
Fonds, der jemals aufgelegt wurde. Gleichzeitig beschaffte
sich das Unternehmen Mittel für zwei weitere Fonds mit
Fokus auf das mittlere Marktsegment (USD 6.2 Mrd.) sowie
das untere mittlere Marktsegment (USD 1.8 Mrd.).

Auf Fonds mit Fokus auf Nordamerika entfielen 58.8% des
weltweit beschafften Kapitals. Das gesamte beschaffte Kapital
stieg im Vergleich zum Vorjahr um moderate 6.0% auf USD
118.2 Mrd. Die Anzahl der Fonds ist mit 197 deutlich gerin-
ger als im Vorjahr, als sie bei 422 lag. Buyout- und Growth-
Fonds waren nach wie vor die dominierende Strategie und
machten mehr als die Hälfte der im Berichtsquartal geschlos-
senen Fonds mit Fokus auf Nordamerika aus. Der zuvor ge-
nannte Thomas Bravo Fund XVwar in der Region die grösste
Beschaffung, die über dem ursprünglichen Zielwert von USD
22 Mrd. lag.

Die 54 auf Europa fokussierten Fonds sammelten im vierten
Quartal 2022 insgesamt USD 25.1 Mrd. ein, 16.0% weniger
als im Vorjahr. Der grösste Fonds, der in diesem Zeitraum
geschlossen wurde, war der Nordic Capital Fund XI mit einem
Volumen von USD 8.8 Mrd. Er ist damit um 45% grösser als
sein Vorgänger, für den im Oktober 2020 USD 6.5 Mrd.
aufgenommen wurden. Der Fonds wird die gleiche Anlage-
strategie verfolgen wie die früheren Fonds, indem er in die
Kernsektoren der Gesellschaft investiert: Gesundheitswesen,
Technologie und Zahlungsverkehr, Finanzdienstleistungen
sowie Industrie- und Unternehmensdienstleistungen.

Fonds mit dem Schwerpunkt Asien beschafften unterdessen
USD 7.0Mrd. oder 69.7%weniger als im Vergleichszeitraum
des Vorjahres. Das ist der niedrigste Wert in der Region seit
dem dritten Quartal 2013. Der grösste Fonds, der in der
Region geschlossen wurde, war der zweite Venture-Growth-
Fonds der Japan Investment Corporation mit einem Fonds-

volumen von JPY 200 Mrd. (ca. USD 1.5 Mrd.). Der Fonds
zielt auf die Ausweitung des heimischen Start-up-Marktes
und weitere Investitionen im Rahmen der Initiativen des
Fünfjahresplans der Regierung zur Entwicklung von Start-
ups vom November 2022 ab.

IPO-Aktivität
Die Aktivität an den globalen IPO-Märkten blieb im vierten
Quartal 2022 schwach. Laut Ernst and Young wurden mit
334 Börsengängen insgesamt USD 31.9Mrd. eingenommen.
Dies entspricht einem Rückgang von 50% bzw. 73% gegen-
über dem Vorjahr und stellt den niedrigsten Stand in einem
vierten Quartal seit mehr als zehn Jahren dar. Die Asien-Pa-
zifik-Region wies abermals die höchsten IPO-Erlöse auf und
übertraf bei Weitem die Erlöse in Nordamerika und der
EMEA-Region zusammen. Ferner verzeichneten der Techno-
logie- und der Energiesektor in Bezug auf Volumen und Erlö-
se im Jahresverlauf die grösste IPO-Aktivität.

Die IPO-Aktivität in Amerika ging im vierten Quartal 2022
deutlich zurück. Gerade einmal 16 Emittenen erlösten im
Berichtsquartal insgesamt bescheidene USD 1.5 Mrd. Dies
entspricht einem Rückgang gegenüber dem Vorjahr um 86%
und 96% in Bezug auf Transaktionen bzw. Erlöse. Der
grösste Börsengang in der Region war im Berichtszeitraum
das Listing von Mobileye Global, einem in Israel ansässigen
Unternehmen für selbstfahrende Autos, das sich im Besitz
des Technologieriesen Intel befindet und einen Erlös von
USD 0.9 Mrd. erzielte, was über der angestrebten Spanne
lag. Nach Angaben von Bloomberg handelte es sich um den
viertgrössten Börsengang im Jahr 2022 in den USA. Er erfolg-
te zu einem Zeitpunkt, als das Unternehmen einen Umsatz
meldete, der sich im Jahr 2021 auf USD 1.4 Mrd. mehr als
verdoppelte, verglichen mit weniger als USD 0.5 Mrd. vier
Jahre zuvor. Mobileye will das frische Kapital für die Rückzah-
lung eines Teils seiner Schulden an Intel verwenden. Der
Konzern wird weiterhin dieMehrheit der Stimmrechte halten.

In der EMEIA-Region fiel die IPO-Aktivität im vierten Quartal
2022 ebenfalls erneut schwach aus. Gegenüber dem Vorjahr
wurde ein Rückgang um 59% bei der Zahl der Börsengänge
und um 64% beim aufgenommenen Kapital verzeichnet. Bei
89 Börsengängen wurden insgesamt USD 11.1 Mrd. erlöst.
Der grösste Börsengang in der Region war die Notierung des
Fast-Food-Restaurantbetreibers Americana Restaurants In-
ternational mit Sitz in Kuwait, der USD 1.8 Mrd. im ersten
Dual Listing in Abu Dhabi und Saudi-Arabien einsammelte.
Die angebotenen Aktien waren 58-fach überzeichnet. Insti-
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tutionelle und private Anleger reichten Gebote in Höhe von
USD 105 Mrd. ein. Das Unternehmen strebt für 2023 die
Zahlung einer jährlichen Dividende an, wobei mindestens
50% der Gewinne an die Aktionäre ausgeschüttet werden
sollen.

Auch in der Asien-Pazifik-Region wurden eine geringere Zahl
von Börsengängen und geringere Erlöse verzeichnet. Sie
gingen im Jahresvergleich um 31% bzw. 59% zurück, wobei
229 Börsengänge im Berichtszeitraum insgesamt USD 19.3
Mrd. einbrachten. Eine bemerkenswerte Transaktion in der
Region war der Börsengang von China Aviation Lithium
Battery, dem drittgrössten Hersteller von Batterien für Elek-
trofahrzeuge in China, mit einem Emissionsvolumen von USD

1.3 Mrd. Bei dem Börsengang gab es fünfzehn Hauptinves-
toren, die sich verpflichteten, Aktien imWert von USD 735.5
Mio. zu kaufen. Der Börsengang war zwar am Ende stark
unterzeichnet. Dennoch war es der grösste in Hongkong in
diesem Jahr. Das Unternehmen beabsichtigt, einen Grossteil
der Mittel zur Ausweitung der Produktion in seinen Fabriken
in den Provinzen Sichuan, Hubei, Anhui und Guangdong so-
wie für Forschung und Entwicklung zu verwenden.

Quellen: Bloomberg; Jefferies "State of the Secondary Market";
Preqin "Q4 2022 Private Capital Fundraising, Deals/Exits"; PwC
"Global IPO Watch Q4 2022"; EY "Global IPO T
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3. Wertentwicklung der Ungekündigten Tranche

NAV der Ungekündigten Tranche von P³ sank
2022 um 4.9%
Die Ungekündigte Tranche von P³ beendete das Jahr 2022
negativ, mit einer Wertverminderung von 4.9% auf EUR
4'969.34 pro Zertifikat. Dies verringerte die Rendite der
Ungekündigten Tranche seit Lancierung auf 396.9%.

Die Entwicklung der Ungekündigten Tranche, der Gekündig-
ten Tranche II und der Gekündigten Tranche III von P³ wurde
durch eine negative Entwicklung des Fremdwährungsbe-
stands beeinflusst.

Am 10. August 2022 vereinbarte Partners Group die Erwei-
terung der Beteiligung an United States Infrastructure Cor-
poration (USIC), ein in den USA ansässiger Anbieter von Or-
tungsdiensten für unterirdische Versorgungsleitungen an
den neuen Investor, Kohlberg & Company, zu übertragen,
somit ist die Transaktion mit einer 50%igen Co-Lead-Beteili-
gung an dem Unternehmen abgeschlossen. Die Transaktion
bewertet USIC mit einem Unternehmenswert von USD 4.1
Mrd. Die Bewertung von USIC im dritten Quartal 2022 un-
terstreicht, dass die oben erwähnte Transaktion abgeschlos-
sen wurde und dadurch die Bewertung positiv beeinflusst
wurde.

Im November 2017 hatte Partners Group die Übernahme
von USIC von Leonard Green & Partners zu einemUnterneh-
menswert von rund USD 1.8 Mrd. abgeschlossen. Zum
Zeitpunkt der Investition durch Partners Group umfassten
die attraktiven Eigenschaften des Unternehmens seine füh-
rende Position innerhalb der Industrie, als einziger Anbieter
mit landesweiter Präsenz mit bedeutendem Marktanteil. Ein
weiterer Pluspunkt war und ist die resiliente Natur des Ge-
schäfts, die es dem Unternehmen ermöglicht, kontinuierlich
rentabel zu wachsen und hohe Cashflows zu erwirtschaften.
Darüber hinaus profitiert es von einer beachtlichen Kunden-
bindung, welche durch die ansehnliche Quote an Verlänge-
rungen und durchschnittlichen Laufzeiten der Verträge in
der Vergangenheit untermauert wird.

Während des fünfjährigen Investitionszeitraums implemen-
tierte Partners Group bei USIC den unternehmerischen Go-
vernance-Ansatz, um die Umsetzung mehrerer Wertschöp-
fungsinitiativen, sowie Massnahmen zur Stärkung des orga-
nischenWachstums und Übernahmeaktivitäten zu unterstüt-
zen. Diese Initiativen waren darauf ausgelegt, einen "Virtuous
Cycle" zu schaffen. Dies umfasst Investitionen in strukturelle
Anpassungen bei der Schulung und Bindung von technischem
Personal und bei mobilen Systemen, die Einführung von In-
strumenten zur Überwachung und Förderung der Leistungen
und der Verantwortlichkeit von Technikern, die Optimierung
des landesweiten Vertriebsteams, um das Qualitätsverspre-
chen des Unternehmens zu veranschaulichen, Preisanpassun-
gen zu erfassen und Vertragsbedingungen zu optimieren.

PARTNERS GROUP PRIVATE EQUITY PERFORMANCE HOLDING LIMITED
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USIC arbeitete auch mit GlobalLogic, einem ehemaligen
Portfoliounternehmen von Partners Group, zusammen, um
technologische Lösungen zur Umgestaltung und Verbesse-
rung des Betriebsmodells von USIC vor Ort zu identifizieren
und anzupassen. Zum Beispiel führte das Unternehmen vor
Kurzem ein Projekt zur dynamischen Ticketzuteilung ein,
welches die Zeit, die Führungspersonal mit Prozessen ohne
Wertschöpfung verbringen, reduzieren soll und sich somit
positiv auf den EBITDA auswirkt.

Unter Partners Group verbesserte USIC sein Management-
team und überarbeitete seinen Ansatz gegenüber dem Per-
sonal. Dabei ging es um die Löhne, die Mitarbeiterbindung,
Schulungen und die Unternehmenskultur. Dadurch verbes-
serte sich wiederum die Qualität der Ortungsdienste, wäh-
rend sich die Kosten durch Schäden und Risiken verringerten
und das Wertversprechen an die Kunden gestärkt wurde.
Ausserdem führte USIC Neuverhandlungen über sein gesam-
tes Portfolio durch, wobei Optimierungen im Hinblick auf die
Laufzeiten, die Preisstaffelung und Kostenausschlüsse erreicht
wurden. Seither hat USIC die Erwartungen im Rahmen des
Umsatz- und EBITDA-Wachstum zwischen 2017 und 2022
im Basisszenario, übertroffen.

Ein anderes positives Highlight war Breitling, ein unabhängi-
ger Schweizer Luxusuhrenhersteller, welcher im vierten
Quartal 2022 positiv bewertet wurde, gestützt durch die
anhaltend gute finanzielle Entwicklung des Unternehmens.
In den 12 Monaten bis Ende November meldete Breitling
ein solides Umsatzwachstum und ein solides EBITDA, was
hauptsächlich auf die starke Umsatzentwicklung in den USA,
Grossbritannien, Österreich, Frankreich und der Schweiz
zurückzuführen war. Teilweise wirkten dieser Entwicklung
geringerenUmsätzen in China, Südkorea und Japan entgegen.
Gleichzeitig führte die Konzentration auf ein stringentes
Cash-Management und das anhaltende Kostenbewusstsein
in demselben Zeitraum zu einer Steigerung des EBITDA.

Börsenkurs des P3-Zertifikats
Die negative Portfolioentwicklung zeigte sich auch im Kurs-
wert, des an der Stuttgarter Börse notierten Zertifikats von
P³, welches im Jahr 2022 um 16.6% auf EUR 3’370.00 sank.
Der Abschlag zum NAV beträgt 32.2% und bleibt somit
weiterhin über dem Durchschnitt vergleichbarer börsenno-
tierter Private Equity-Vehikel in Grossbritannien. Der Invest-
ment Manager erachtet P³ nach wie vor als attraktiv bewer-
tetes und breit diversifiziertes Private Equity-Portfolio.

Rückflüsse verringerten sich während des Jahres
Die Ungekündigte Tranche von P³ erhielt Rückflüsse in Höhe
von EUR 64.9 Millionen, was eine Minderung von 46.3% im
Vergleich zum Vorjahr widerspiegelt. Das Portfolio konnte
Direktinvestitionen erfolgreich veräussern, wie zum Beispiel
folgende:

Im Oktober hat HgCapital 8 die Erlöse der Teilrealisierung
seiner Beteiligung an der Access Group, einem führenden
Anbieter von Business-Management-Software für mittelgros-
se Unternehmen in Grossbritannien, Irland und im asiatisch-
pazifischen Raum, aus. Die Transaktion, die das Unternehmen
mit einem Unternehmenswert von GBP 9.2 Mrd. bewertete,
wurde im Rahmen einer Rekapitalisierung abgeschlossen. An
dieser beteiligten sich die massgeblich grössten Anteilseigner
Hg und TA Associates, sowie der globale institutionelle Inves-
tor GIC. Access wird seine organischen und erworbenen
Wachstumsprojekte fortsetzen und die geografische Expan-
sion des Unternehmens vorantreiben.

ImMärz hat Partners Group Erlöse aus dem Teilverkauf seiner
Beteiligung an der Asmodee Group an das schwedische Vi-
deospielunternehmen Embracer Group, ausgeschüttet. As-
modee wurde 1995 gegründet und hat seinen Hauptsitz in
Frankreich. Das Unternehmen ist ein internationaler Verleger
und Vertreiber von Brettspielen und Sammelkarten, von de-
nen im Jahr 2020 über 39 Millionen Stück verkauft wurden.

Investitionstätigkeit hat zugenommen
P³ tätigte während der Berichtsperiode insgesamt EUR 40.2
Mio. an Neuinvestitionen, 2.6% mehr als im Vorjahr. 2022
tätigte die Ungekündigte Tranche von P³ mehrere Investitio-
nen.

Im Juli hat die Ungekündigte Tranche von P³ die Übernahme
von Forterro, einem europaweit führenden Software-
Dienstleister für kleine undmittlere Unternehmen abgeschlos-
sen. Forterro verfügt über ein Portfolio von elf ERP-Softwa-
remarken (Enterprise Resource Planning) und ist Partner von
nahezu 10’000 mittelständischen Fertigungs- und Produkti-
onsunternehmen. Die umfassende Expertise von Forterro
ermöglicht es Kunden, massgeschneiderte Lösungen zu er-
werben, was die Implementierungsgeschwindigkeit erhöht.
Partners Group wird eng mit dem Unternehmen zusammen-
arbeiten, um Best-in-Class-Prozesse und Systeme zu imple-
mentieren. Somit wird das organische Wachstum vorange-
trieben, das Cloud-Angebot ausgebaut und die betriebliche
Effizienz verbessert.
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Im Januar rief die Ungekündigte Tranche von P³ Kapital ab,
um die Akquisition von Pharmathen zu finanzieren, einem
führenden Entwickler fortschrittlicher Technologien zur
Verabreichung vonMedikamenten. DasUnternehmen verfügt
über ein Portfolio von rund 80 komplexen generischen Arz-
neimitteln, zu denen Patienten in mehr als 85 Ländern welt-
weit Zugang haben. Pharmathen hat historisch erstklassige
F&E-Kapazitäten sowie einen historischen Track-Record
vorzuweisen und das Unternehmen verfügt über eine solide
Pipeline an Produkten, die in den nächsten fünf Jahren auf
den Markt gebracht werden sollen. Partners Group wird mit
Pharmathen zusammenarbeiten, um das organische Wachs-
tum voranzutreiben, die Produktpipeline auszubauen und
das Unternehmen durch selektive Akquisitionen global zu
skalieren, wobei der Fokus auf die Expansion des Unterneh-
mens in den USA liegt.

Bezogen auf Finanzierungsstadien hat sich das Portfolio leicht
verändert. Die Allokation zu Buyouts stieg um 1% auf 90%
während sich das Venture Capital um 1% auf 8% reduzierte.
Die Allokation zu Spezialsituationen blieb bei 2%.

PARTNERS GROUP PRIVATE EQUITY PERFORMANCE HOLDING LIMITED
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Aktuelle Portfolioallokation
Die Investitionsallokation der Ungekündigten Tranche von
P³ stellt sich 2022 wie folgt zusammen: Direktinvestitionen
42% (+1%), Sekundärinvestitionen 13% (+1%) und Primärin-
vestitionen 45% (-2%). Insgesamt war die Ungekündigte
Tranche von P³ in 3'285 Unternehmen investiert.

Geografischer Fokus auf westliche Märkte
Der Anteil der Investitionen in Nordamerika stieg 4% auf
50%, während sich der Anteil in Europa um 2% auf 40% re-
duzierte. Weitere 8% der Investitionen entfielen auf Asien-
Pazifik und die übrigen 2% auf den Rest der Welt.

Breite Diversifikation nach Industriesektoren
Die breite Diversifikation über Industriesektoren blieb in der
Berichtsperiode weitgehend stabil. Im Jahr 2022 war 18%
in Konsumgüter, 24% in Informatik, 21% in die Industrie,
15% in das Gesundheitswesen, 8% in Finanzen, 4% in Ver-
brauchsgüter, 4% in Materialien, 2% in Telekommunikation,
1% in Versorgungsunternehmen sowie 2% in die Energiewirt-
schaft und 1% in Real Estate investiert.

Verteilung auf Investitionsjahre
Die Portfolioinvestitionen sind weiterhin breit über Investiti-
onsjahre von 2003 bis 2022 verteilt, dabei wurde die Mehr-
heit (65%) der Investitionen innerhalb der letzten fünf Jahren
getätigt.
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4. Wertentwicklung der Gekündigten Tranche I und der
Gekündigten Tranche II

Entwicklung der Gekündigten Tranche II von P³
Die Gekündigte Tranche II von P³ beendete ihr siebtes Jahr
mit einer negativen Entwicklung von 5.0% auf EUR 3'518.67
pro Zertifikat inklusive zurückbehaltenen Ausschüttungen
(NAV: EUR 1'294.67).

Entwicklung der Gekündigten Tranche III von P³
Die Gekündigte Tranche III von P³ beendete ihr zweites Jahr
mit einer negativen Entwicklung von 6.0% auf EUR 4'695.47
pro Zertifikat inklusive zurückbehaltenen Ausschüttungen
(NAV: EUR 4'045.47).

Rückflüsse 
2015 wurden 52.4% der ausstehenden Zertifikate zur Kün- 
digung freigegeben. 2020 wurden 25.0% der ausstehenden
Zertifikate gekündigt. Für die Gekündigte Tranche II von P³
wurde eine sechste Ausschüttung in Höhe von EUR 500.00
pro Zertifikat und eine erste Ausschüttung in der Höhe von
EUR 650.00 pro Zertifikat für die Gekündigte Tranche III von
P³ am 31. März 2022 an die Investoren geleistet. Ende März
2023 wird für die Gekündigte Tranche II und Gekündigte
Tranche III eine weitere Ausschüttung erwartet. 

PARTNERS GROUP PRIVATE EQUITY PERFORMANCE HOLDING LIMITED
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5. Portfoliozusammensetzung
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ANALYSE DER NAV-ENTWICKLUNG 2022* 

ZAHLUNGABRUFE UND RÜCKFLÜSSE**

* Entwicklung der Partners Group Private Equity Performance Holding Limited (konsolidiert, daher Ungekündigte Tranche sowie Gekündigte 
Tranche II und Gekündigte Tranche III kombiniert). 
** Entwicklung des Netto-Kapitalflusses der Ungekündigten Tranche (kumulierte Zahlungsabrufe und Rückflüsse), ohne Listed Private Equity. 

Innerer Wert 

EUR 684.0 Mio. 

- EUR 0.1 Mio. 
Netto-Einkommen 

- EUR 2.2 Mio.  
Fremdwährungen 

- EUR 8.9 Mio. 
IFRS-Anpassungen 

+ EUR 0.3 Mio. 
Dividenden  

und  
Zinseinkommen 

+ EUR 2.4 Mio. 
GP-Bewertungs-

anpassungen 

Innerer Wert 

EUR  573.6 Mio. 

Dezember 2021 Dezember 2022 

- EUR 13.7 Mio. 
Gebühren und  
andere Kosten 

- EUR 66.3 Mio.
Ausschüttung 

(Gekündigte  
Tranche II und III) 

& 
Vorzugsdividende 

EUR 21.9 Mio. 
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Gekündigte Tranche II
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"Investitionen" auf den vorherigen Seiten beziehen sich auf den Wert der Kapitalzusagen der Gesellschaft und "Portfolioanlagen" auf die
unterliegenden Gesellschaften.

Die genannten Allokationen stellen lediglich Zusatzinformationen für Investoren dar und werden weder vom Investment Manager noch  
von der Gesellschaft zwingend als separate berichtspflichtige Segmente gehandhabt. 



Gekündigte Tranche III
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"Investitionen" auf den vorherigen Seiten beziehen sich auf den Wert der Kapitalzusagen der Gesellschaft und "Portfolioanlagen" auf die
unterliegenden Gesellschaften.

Die genannten Allokationen stellen lediglich Zusatzinformationen für Investoren dar und werden weder vom Anlageberater noch von der
Gesellschaft zwingend als separate berichtspflichtige Segmente gehandhabt.



6. Portfoliotransaktionen

Selektierte Investitionen

● KKREUROPEANFUNDIV (EEA) /PRIMÄRINVESTITION

Im Dezember hat KKR European Fund IV (EEA) Kapital aus
der Ungekündigten Tranche von P³ abgerufen, um seine Add-
on Investition in Leonine zu finanzieren, ein integriertes Un-
ternehmen für die Produktion, den Vertrieb und die Lizenzie-
rung vonMedieninhalten in Deutschland. Leonine hat bereits
mehrere andere Investitionen getätigt, um seineMedienprä-
senz in ganz Europa zu vergrössern. Zu den kürzlich abge-
schlossenen Transaktionen gehört dieMehrheitsbeteiligungen
an der Gebrueder Beetz Filmproduktion, einem Produzenten
von Filmdokumentationen, und an Toon2Tango, einem
Boutique-Unternehmen, das sich auf den Ausbau von gewerb-
lichem Eigentum, Entwicklung, Finanzierung, Produktion,
Vertrieb und den Markenaufbau im Bereich der Kinder- und
Familienunterhaltung spezialisiert hat.

● WARBURG PINCUS ENERGY / PRIMÄRINVESTITION

ImMai hatWarburg Pincus Energy Kapital aus der Ungekün-
digten Tranche von P³ abgerufen, um das Wachstum seiner
Portfoliobeteiligungen in Trident Energy zu finanzieren, ein
in London ansässiges Forschungs- und Produktionsunterneh-
men, welches sich auf die Förderung konventioneller Öl- und
Gasvorkommen konzentriert. Trident Energy erwarb 2017
seine Vermögenswerte in Äquatorialguinea von der Hess
Corporation, einem globalen unabhängigen Energieunterneh-
men. Im 2020 erwarben sie Vermögenswerte von dem bra-
silianischen Energieunternehmen Petrobras. Mit Blick auf die
Zukunft wird der Investitionspartner weiterhin eng mit dem
Management zusammenarbeiten, um weitere Akquisitionen
in Asien, Lateinamerika und Afrika zu prüfen.
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● HTL BIOTECHNOLOGY / DIREKTINVESTITION

Im Februar rief die Ungekündigte Tranche von P³ Kapital ab,
um in HTL Biotechnology zu investieren, ein führendes Bio-
tech- und Industrieunternehmen, welches sich auf die Ent-
wicklung und Herstellung von Biopolymeren konzentriert.
Diese werden für pharmazeutische Anwendungen wie medi-
zinischer Ästhetik, Augenheilkunde und Rheumatologie ein-
gesetzt. Das Unternehmen ist ein Pionier in der Herstellung
von Hyaluronsäure (HA) und gehört zu den wenigen Herstel-
lern weltweit, welche in der Lage sind, qualitativ hochwertige
HA in großen Mengen zu produzieren. Durch die Investition
in HTL Biotechnology wird Partners Group von seiner füh-
renden Position auf dem schnell wachsenden HA-Markt
profitieren. Das Unternehmen profitiert außerdem von einem
diversifizierten Kundenportfolio, zu welchem grosse Phar-
maunternehmen mit langfristigen Verträgen gehören, wo-
durch eine hohe Prognosesicherheit hinsichtlich der Cash-
flows besteht. Aufgrund der starken internationalen Ausrich-
tung und einer wachsenden Nachfrage auf sämtlichen
Märkten hat das Unternehmen in den letzten drei Jahren mit
der Eröffnung neuer Büros nach Singapur und in die USA
expandiert und mehr als 100 neue Mitarbeiter/innen einge-
stellt. Partners Groupwird gemeinsammit HTL Biotechnology
seine Entwicklungsstrategie durch die Entwicklung neuer
Arten von Biopolymeren und chemischer Modifikationen
vorantreiben und gleichzeitig das ungenutzte Potenzial von
Biopolymeren in innovativen Anwendungen wie der regene-
rativenMedizin oder derMedikamentenverabreichung erfor-
schen.



Selektierte Rückflüsse

● HGCAPITAL MERCURY 2 / PRIMÄRINVESTITION

Im Dezember hat HgCapital Mercury 2 Erlöse aus dem Ver-
kauf von Medifox Dan, einem in Deutschland ansässigen
Anbieter digitaler Dienstleistungen für die Bereiche Gesund-
heit und Therapie, ausgeschüttet. Das Unternehmen wurde
zu einem Unternehmenswert von rund USD 1 Mrd. an das
Digital-Health-Unternehmen ResMed verkauft. Seit der In-
vestition des Fonds im Jahr 2018 hat Medifox ein herausra-
gendes Wachstum gezeigt, indem es sein Produkt- und
Dienstleistungsangebot kontinuierlich weiterentwickelte und
attraktive neue Segmente erschlossen hat. Darüber hinaus
investierte das Unternehmen kürzlich in eine hochmoderne
Systemlandschaft und digitale Vertriebskapazitäten, mithilfe
der neuen Cloud-fähigen Softwaregeneration.

● CREATHORVENTUREFUND II / PRIMÄRINVESTITION

ImMai hat Creathor Venture Fund II Erlöse aus dem Verkauf
seiner Beteiligung an Video Intelligence (vi), einer Plattform
für Videowerbung mit Sitz in der Schweiz, an den an der
NASDAQ kotierten Outbrain, einen Anbieter von Produkte-
empfehlungsplattformen mit Hauptsitz in New York City,
aus. Seit seiner Erstinvestition in 2016 hat Creathor mit vi
zusammengearbeitet, um dessen Videotechnologieplattform
zu entwickeln, die es Medieninhabern ermöglicht, das Nutze-
rengagement und dieMonetarisierung durch das Hinzufügen

relevanter Videoinhalte zu Artikeln zu verbessern. Unter der
Führung von Creathor ist vi mit einem einzigartigen Angebot
in den Bereich Connected TV eingestiegen und hat Partner-
schaften mit verschiedenen Anbietern, darunter Samsung
TV+, geschlossen. Im 2021 wurde vi von Digiday als beste
Videoplattform ausgezeichnet.

● APAX VI-A / PRIMÄRINVESTITION

Im April schüttete Apax VI-A Erträge aus dem Verkauf seiner
Mehrheitsbeteiligung an Unilabs, einem führenden Anbieter
von klinischen Labortests und medizinisch-diagnostischen
Bildgebungsdiensten in Europa, an die A.P. Møller Holding,
eine dänische Investmentgesellschaft, aus. Seit der ursprüng-
lichen Investition des Fonds im Jahr 2017 arbeitete Apax
Partners mit der Geschäftsführung bei der Erweiterung des
Produktangebots von Unilabs und der Ausweitung seiner
geografischen Präsenz zusammen. Darüber hinaus unterstütz-
te der Investmentpartner das Unternehmen bei mehr als 50
ergänzenden Übernahmen. Ein bemerkenswerter Zukauf ist
die Übernahme von Telemedicine Clinic im November 2017,
einem in Europa ansässigen Anbieter von Teleradiologie-
und Telepathologiediensten, mit dem Ziel, die Marktposition
des Unternehmens in der digitalen Bilddiagnostik zu stärken.
Infolge dieser und anderer Initiativen stiegen während der
Haltedauer von 4 Jahren der Umsatz und das bereinigte
EBITDA.
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7. Grösste Portfolio-Holdings

Per 31. Dezember 2022 (in EUR)

seit
Auflegung

AbrufeZusagenJahr der
Lancierung

Geografischer
Fokus

KategorieArt der
Beteiligung

Beteiligung

6'074'8726'074'5002018EuropaMid-Cap BuyoutDirectAmmega (Megadyne - Ammeraal
Beltech)

4'766'9144'806'4722018EuropaMid-Cap BuyoutDirectAsmodee Group

1'251'3431'251'3432021NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectBluSky

2'352'1472'356'0362021EuropaLarge-Cap
BuyoutDirectBreitling

3'692'8323'692'2132017EuropaMid-Cap BuyoutDirectCivica

1'047'1181'092'7212022EuropaVenture Capital
WachstumDirectClimeworks

821'953831'6802019NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectConfluent Health

2'103'2332'121'3782019NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectConvex Group Limited

3'424'5963'424'2612017EuropaLarge-Cap
BuyoutDirectCPA Global (Clarivate merger)

4'299'7724'299'6012021NordamerikaLarge-Cap
BuyoutDirectDiversiTech

2'996'1873'478'6612021EuropaLarge-Cap
BuyoutDirectEmeria II

3'048'5853'047'3952020NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectEyeCare Partners

2'957'7843'844'3052022NordamerikaLarge-Cap
BuyoutDirectForefront Dermatology

3'591'6123'591'3562015NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectForm Technologies

3'171'5003'500'0002022EuropaMid-Cap BuyoutDirectForterro

4'456'2754'612'4922018NordamerikaLarge-Cap
BuyoutDirectHearthside Food Solutions

2'022'3032'022'3032014EuropaMid-Cap BuyoutDirectHofmanns

1'580'0001'580'0002022EuropaMid-Cap BuyoutDirectHTL Biotechnology

2'391'0422'556'8842021NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectIdera Inc

2'489'9863'043'0002021EuropaMid-Cap BuyoutDirectInternational Schools Partnership II

1'261'8831'269'8762017EuropaMid-Cap BuyoutDirectKey Group

6'515'1636'524'0512015NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectKinderCare Education

3'000'3833'000'0002022EuropaLarge-Cap
BuyoutDirectPharmathen

1'777'0511'777'0512022NordamerikaLarge-Cap
BuyoutDirectPrecisely

1'873'4941'873'3112014EuropaMid-Cap BuyoutDirectProject Lock

1'026'4701'026'1822020EuropaLarge-Cap
BuyoutDirectRovensa

3'240'6023'252'1962018NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectSRS Distribution, Inc.

4'502'4684'501'8212018EuropaLarge-Cap
BuyoutDirectTechem

1'274'6351'274'6352015EuropaMid-Cap BuyoutDirectTOUS
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Ungekündigte Tranche 



seit
Auflegung

AbrufeZusagenJahr der
Lancierung

Geografischer
Fokus

KategorieArt der
Beteiligung

Beteiligung

4'234'7154'233'8802022NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectUnited States Infrastructure
Corporation II

807'8121'020'0002022EuropaMid-Cap BuyoutDirectVeonet Group

2'872'4153'500'0002022EuropaMid-Cap BuyoutDirectVersion 1

2'618'1972'618'1972018AsienMid-Cap BuyoutDirectVishal Mega Mart

2'881'3573'115'7802014Rest der WeltMid-Cap BuyoutPrimaryAdvent Latin American Private
Equity Fund VI-H L.P.

3'950'3024'567'3992013AsienLarge-Cap
BuyoutPrimaryAffinity Asia Pacific Fund IV L.P.

5'369'0621'761'2732007NordamerikaSmall-Cap
BuyoutPrimaryAmerican Industrial Partners Capital

Fund IV, L.P.

2'058'5771'648'7882015NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryAmerican Industrial Partners Capital
Fund VI, L.P.

2'330'9141'900'8972008Rest der WeltEarly SeedPrimaryAnonymized Emerging Markets
Venture Fund 2

3'633'0733'572'3932012EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryAnonymizedEuropeanBuyoutFund

15

5'816'0776'290'3982007EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryAnonymizedEuropeanBuyoutFund
7

2'161'8262'701'0932019EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryApax X EUR L.P.

2'635'7522'361'2962014AsienMid-Cap BuyoutPrimaryBaring Asia Private Equity Fund VI
L.P.

1'931'9091'786'1972014EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryCapvis Equity IV L.P.

3'763'6875'252'1252018EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryCapvis Equity V L.P.

4'346'1483'822'5352013NordamerikaLarge-Cap
BuyoutPrimaryClaytonDubilier &Rice Fund IX, L.P.

3'480'3143'563'9422017EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryCVC Capital Partners VII L.P.

3'684'9133'393'7742014EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryCVC Capital Partners VI L.P.

2'733'9242'322'0562015EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryEQT VII, L.P.

2'240'9352'353'9602015AsienVenture Capital
AusgewogenPrimaryGGV Capital Select L.P.

1'449'9622'312'6442018EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryGraphite Capital Partners IX L.P.

3'794'0903'982'1222016NordamerikaLarge-Cap
BuyoutPrimaryGreen Equity Investors VII, L.P.

2'802'2952'987'2682017EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryHgCapital 8 L.P.

2'241'4402'240'5102017EuropaSmall-Cap
BuyoutPrimaryHgCapital Mercury 2

2'516'1592'516'1592005EuropaVenture Capital
AusgewogenPrimaryIndex Venture Partners III, L.P.

2'930'8242'679'2952015EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryKKR European Fund IV (EEA) L.P.

4'171'0333'932'3542016NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryKohlberg TE Investors VIII, L.P.

3'361'7212'679'2952013EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryNordic Capital VIII Alpha, L.P.

3'337'8323'572'3932013EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryPAI Europe VI

3'530'9053'572'3932014EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryPermira V, L.P.

2'732'9603'001'2142017EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryPermira VI L.P. 1

1'463'4391'637'2412018NordamerikaVenture Capital
AusgewogenPrimaryPG Growth Access 2018

3'415'1664'667'9322019NordamerikaVenture Capital
AusgewogenPrimaryPG Growth Access 2019
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seit
Auflegung

AbrufeZusagenJahr der
Lancierung

Geografischer
Fokus

KategorieArt der
Beteiligung

Beteiligung

1'956'4671'964'8162014EuropaSmall-Cap
BuyoutPrimaryProA Capital Iberian Buyout Fund

II

2'250'0422'153'3712016EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimarySixth Cinven Fund (No.2) Limited

Partnership

1'110'60802017NordamerikaLarge-Cap
BuyoutPrimarySL SPV-1, L.P.

774'88402019NordamerikaLarge-Cap
BuyoutPrimarySL SPV-2, L.P.

3'126'9714'501'8212019EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryThe Seventh Cinven Fund, L.P.

1'390'3381'308'7212016NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryThompson Street Capital Partners
IV, L.P.

3'347'3903'972'5772018NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryThompson Street Capital Partners
V, L.P.

3'677'3114'649'1962018NordamerikaLarge-Cap
BuyoutPrimaryVista Equity Partners Fund VII, L.P.

2'999'2583'170'6672014NordamerikaResourcesPrimaryWarburg Pincus Energy, L.P.

2'709'0652'748'3272015NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryWarburg Pincus Private Equity XII,
L.P.

1'670'1201'667'0282021EuropaLarge-Cap
BuyoutSecondaryProject Cherry

1'117'1061'842'4132016AsienMid-Cap BuyoutSecondaryProject Cosmic

1'346'4712'129'5942013NordamerikaLarge-Cap
BuyoutSecondaryProject Diesel

1'540'7521'996'0562015EuropaMid-Cap BuyoutSecondaryProject Exchange (Part II)

3'744'4954'696'1612021NordamerikaMid-Cap BuyoutSecondaryProject Florence

1'056'1301'759'0922009NordamerikaMid-Cap BuyoutSecondaryProject Leopard

1'733'3144'824'8482015NordamerikaLarge-Cap
BuyoutSecondaryProject Mont Blanc

2'507'5035'519'6442011NordamerikaMid-Cap BuyoutSecondaryProject Paris 2.0

781'5422'070'9362011NordamerikaLarge-Cap
BuyoutSecondaryProject Paris 3.0

1'124'7561'391'7722010NordamerikaMid-Cap BuyoutSecondaryProject Preakness

1'137'8381'869'3102018AsienVenture Capital
WachstumSecondaryProject Reach

2'279'3914'405'8652013AsienMid-Cap BuyoutSecondaryProject Softball 4

1'852'2334'264'4452013AsienLarge-Cap
BuyoutSecondaryProject Sunlight

1'902'2734'492'1352013NordamerikaLarge-Cap
BuyoutSecondaryProject Surya

Aus Vertraulichkeitsgründen können wir die Namen und Beträge (bezeichnet "n.a.") gewisser Investitionen nicht
veröffentlichen. Einige Investitionenwurden über Partners Group-Zugangsvehikel getätigt, ohne zusätzliche Gebühren.
Bitte beachten Sie, dass Kapitalabrufe die Kapitalzusagen auf Grund von Wechselkursbewegungen und anderen
Effekten übersteigen können. Die Übersicht zeigt die grössten Direktinvestitionen und die grössten Partnerships
über EUR 1 Mio. basierend auf dem NAV.

Unter gewissen Umständen verfolgt Partners Group proaktive Absicherungsstrategien hinsichtlich spezifischer
Portfolioinvestitionen und/oder Währungsrisiken im Zusammenhang mit bestimmten unterliegenden
Transaktionswährungen.
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Gekündigte Tranche II
Per 31. Dezember 2022 (in EUR)

seit
Auflegung

AbrufeZusagenJahr der
Lancierung

Geografischer
Fokus

KategorieArt der
Beteiligung

Beteiligung

5'266'9195'266'5442015NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectForm Technologies

754'016764'1442016AsienMid-Cap BuyoutDirectGuardian Childcare & Education

2'965'6072'965'6072014EuropaMid-Cap BuyoutDirectHofmanns

9'554'1619'567'1942015NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectKinderCare Education

2'747'3862'747'1172014EuropaMid-Cap BuyoutDirectProject Lock

1'869'1891'869'1892015EuropaMid-Cap BuyoutDirectTOUS

4'225'3664'569'1352014Rest der WeltMid-Cap BuyoutPrimaryAdvent Latin American Private
Equity Fund VI-H L.P.

5'792'9216'697'8632013AsienLarge-Cap
BuyoutPrimaryAffinity Asia Pacific Fund IV L.P.

2'580'624846'5512007NordamerikaSmall-Cap
BuyoutPrimaryAmerican Industrial Partners Capital

Fund IV, L.P.

3'018'8002'417'8652015NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryAmerican Industrial Partners Capital
Fund VI, L.P.

1'120'347913'6602008Rest der WeltEarly SeedPrimaryAnonymized Emerging Markets
Venture Fund 2

5'327'7205'238'7362012EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryAnonymizedEuropeanBuyoutFund

15

3'865'1993'462'7222014AsienMid-Cap BuyoutPrimaryBaring Asia Private Equity Fund VI
L.P.

1'778'2982'619'3682013EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryCapVest Equity Partners III B, L.P.

2'833'0472'619'3682014EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryCapvis Equity IV L.P.

6'373'4095'605'5572013NordamerikaLarge-Cap
BuyoutPrimaryClaytonDubilier &Rice Fund IX, L.P.

5'403'7414'976'7992014EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryCVC Capital Partners VI L.P.

4'009'1633'405'1782015EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryEQT VII, L.P.

3'286'2183'451'9642015AsienVenture Capital
AusgewogenPrimaryGGV Capital Select L.P.

4'297'9073'929'0522015EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryKKR European Fund IV (EEA) L.P.

4'929'7963'929'0522013EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryNordic Capital VIII Alpha, L.P.

4'894'7645'238'7362013EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryPAI Europe VI

5'177'8965'238'7362014EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryPermira V, L.P.

2'869'0612'881'3052014EuropaSmall-Cap
BuyoutPrimaryProA Capital Iberian Buyout Fund

II

2'038'8611'919'1742016NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryThompson Street Capital Partners
IV, L.P.

4'398'2624'649'6242014NordamerikaResourcesPrimaryWarburg Pincus Energy, L.P.

3'972'7094'030'2842015NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryWarburg Pincus Private Equity XII,
L.P.

1'561'9483'829'5022010NordamerikaMega BuyoutSecondaryProject Nova

3'828'0979'068'6522008EuropaMid-Cap BuyoutSecondaryProject Poseidon

3'342'6136'460'9812013AsienMid-Cap BuyoutSecondaryProject Softball 4
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Gekündigte Tranche III
Per 31. Dezember 2022 (in EUR)

seit
Auflegung

AbrufeZusagenJahr der
Lancierung

Geografischer
Fokus

KategorieArt der
Beteiligung

Beteiligung

2'021'6812'021'5572018EuropaMid-Cap BuyoutDirectAmmega (Megadyne - Ammeraal
Beltech)

1'228'9521'228'7462017EuropaMid-Cap BuyoutDirectCivica

699'943705'9822019NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectConvex Group Limited

1'014'5511'014'1552020NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectEyeCare Partners

1'483'0211'535'0092018NordamerikaLarge-Cap
BuyoutDirectHearthside Food Solutions

419'947422'6072017EuropaMid-Cap BuyoutDirectKey Group

2'168'2072'171'1652015NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectKinderCare Education

1'078'4531'082'3112018NordamerikaMid-Cap BuyoutDirectSRS Distribution, Inc.

1'498'3941'498'1792018EuropaLarge-Cap
BuyoutDirectTechem

871'320871'3202018AsienMid-Cap BuyoutDirectVishal Mega Mart

958'8981'036'9132014Rest der WeltMid-Cap BuyoutPrimaryAdvent Latin American Private
Equity Fund VI-H L.P.

1'252'5321'747'8752018EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryCapvis Equity V L.P.

1'446'3721'272'1172013NordamerikaLarge-Cap
BuyoutPrimaryClaytonDubilier &Rice Fund IX, L.P.

1'158'2281'186'0582017EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryCVC Capital Partners VII L.P.

1'226'3171'129'4272014EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryCVC Capital Partners VI L.P.

1'262'6501'325'2262016NordamerikaLarge-Cap
BuyoutPrimaryGreen Equity Investors VII, L.P.

932'587994'1452017EuropaMid-Cap BuyoutPrimaryHgCapital 8 L.P.

1'388'0951'308'6642016NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryKohlberg TE Investors VIII, L.P.

1'175'0641'188'8712014EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryPermira V, L.P.

909'513998'7862017EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryPermira VI L.P. 1

1'136'5471'553'4602019NordamerikaVenture Capital
AusgewogenPrimaryPG Growth Access 2019

1'040'6371'498'1792019EuropaLarge-Cap
BuyoutPrimaryThe Seventh Cinven Fund, L.P.

1'113'9911'322'0502018NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryThompson Street Capital Partners
V, L.P.

1'223'7871'547'2252018NordamerikaLarge-Cap
BuyoutPrimaryVista Equity Partners Fund VII, L.P.

901'561914'6272015NordamerikaMid-Cap BuyoutPrimaryWarburg Pincus Private Equity XII,
L.P.

834'4821'836'9042011NordamerikaMid-Cap BuyoutSecondaryProject Paris 2.0

616'4121'419'1822013AsienLarge-Cap
BuyoutSecondaryProject Sunlight
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8. Strukturdarstellung
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Im Jahr 2000 hat die Dresdner Bank AG (jetzt Commerzbank AG) ein Zertifikat auf die Entwicklung eines Private Equity-
Portfolios emittiert. Der Emissionserlös von EUR 342 Mio. wurde zur Investition in die Anlageklasse Private Equity an die P³
Holding weitergeleitet. Die P³ Holding hat im April 2000 damit begonnen, das dem Zertifikat zugrunde liegende Referenzport-
folio aufzubauen. Bei der Investition in Private Equity-Anlagen werden durch die P³ Holding zwischen drei Arten von Investi-
tionen unterschieden: Direktinvestitionen, Private Equity-Partnerships und börsenkotierte Private Equity Gesellschaften. Die
P³ Holding führt unter der Beratung der in der Schweiz ansässigen Partners Group AG die Identifizierung und Auswahl der
Partnerships durch und setzt ausserdem die Allokation von Geldern an Direktinvestitionen, Partnerships und börsennotierte
Private Equity-Beteiligungsgesellschaften fest. Die Investitionsentscheidungen werden im Rahmen eines klar definierten und
strukturierten Auswahlprozesses getroffen. Hierbei verfolgt die P³ Holding grundsätzlich zwei integrierte Ansätze: Im Rahmen
der "Top down"-Allokation werden umfassende Diversifikationsrichtlinien festgelegt, die für eine optimale Streuung der Mittel
und damit des Risikos sorgen. Im Verlauf des Investitionsprozesses und des einsetzenden Re-Investitionsprozesses der später
zurückfliessenden Mittel werden diese Richtlinien dauernd überwacht und dynamisch an die unterschiedlichen Kapitalflüsse
angepasst. Der "Bottom up"-Ansatz ist ein strukturierter Auswahlprozess der Anlagen mit dem Ziel, in diejenigen Private
Equity-Vehikel zu investieren, die in Zukunft überdurchschnittliche Ergebnisse für ihre Investoren ausweisen können. In meh-
reren Phasen werden im Rahmen eines aufwendigen Analyseprozesses Team, Struktur und Strategie der Partnerships an un-
terschiedlichen Kriterien gemessen. Durchgeführt wird die Auswahl von Private Equity-Spezialisten der Partners Group AG,
die P³ in ihren Investitionsentscheidungen berät. P³ hat somit Zugriff auf ein globales Team mit fundierten Private Equity-
Kenntnissen und einem breiten Netzwerk.

2010 erhielt die Commerzbank AG Kündigungsanträge im Umfang von 42.3% der ausstehenden Zertifikate zu diesem Zeitpunkt.
Aus diesem Grund etablierten die Direktoren im Jahr 2010 zwei neue Tochterunternehmen P3 New IC Limited ("P3 New")
und P3 Dissolution IC Limited ("P3 Dissolution"). Bei beiden Unternehmen handelt es sich um sogenannte Unternehmenszellen
von Partners Group Investment ICC Limited. P3 Newwird dabei verwendet, um neue Investitionen der Ungekündigten Tranche
zu tätigen und bereits existierende Investitionen der Tranche II zu verwalten. P3 Dissolution dient als Cash Management-Ve-
hikel, mit dessen Hilfe die Zahlungen and die Investoren der Gekündigten Tranchen I und Gekündigten Tranchen II getätigt
werden.

Zudem erhielt die Commerzbank AG im Jahr 2015 weitere Kündigungsanträge im Umfang von 52.4% der verbeibenden aus-
stehenden Zertifikate zu diesem Zeitpunkt, was in einer Gesamtquote von 72.5% von gekündigten Zertifikaten resultiert. Aus
diesem Grund etablierten die Direktoren der Gesellschaft zwei neue Tranchen P3 New 2015 und P3 New 2015 Dissolution.
P3 New 2015 wird dabei verwendet, um neue Investitionen der Ungekündigten Tranche zu tätigen und P3 Dissolution New
2015 dient als Cash Management-Vehikel, mit dessen Hilfe die Zahlungen an die Investoren der Gekündigten Tranchen II ge-
tätigt werden.

2020 erhielt die Commerzbank AG weitere Kündigungsanträge im umfrang von 25.0% der zu diesem Zeitpunkt ausstehenden 

Zertifikate. Gemäss den Zertifikatsbedingungen muss die Gesellschaft den Zertifikatsinhabern der Gekündigten Tranche III  

bestimmte vorzeitige Kapitalusschüttungen ziwschen dem 1. Januar 2021 und dem 31. Dezember 2030 vornehmen (Periode 

kann um ein Jahr verlängert werden).  

 

Im Juni 2021 erfolgte die finale Rückzahlung des Kapital and die Investoren der Gekündigten Tranche I, welche auf EUR 295.34 

pro Zertifikat festgelegt wurde.  
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100% Redeemed Tranche III 

Partners Group Private Equity Performance 
Holding Limited (Guernsey)

("P3") Lloyds Banking 
Group

(Lender)

Partners Group 
AG

(Shareholder)

Certificate Holders
(Investors)

Commerzbank AG 
(issuer & 

beneficiary) 

 
P3 New 2020 

("P3 New 2020") 

Tranche 
(virtual entity) 

 
P3 Dissolution IC Limited –TR3 

("P3 Dissolution 2020") 

Tranche III 
(virtual entity) 

 
P3 New 2015 

("P3 New 2015") 

Tranche 
(virtual entity) 

P3 Dissolution IC Limited –TR2 
("P3 Dissolution 2015") 

Tranche II 
(virtual entity) 

 
P3 New IC Limited 

("P3 new") 

Legal entity 

 
P3 Dissolution IC Limited 

("P3 Dissolution") 

Legal entity 

Redemption proceeds

100% Redeemed Tranche II  
 

100% Redeemed Tranche I 
(Liquidiert) 

100% Unredeemed
75% Unredeemed/

25% Redeemed 
Tranche III

35,7% Unredeemed/
52,4% Redeemed 

Tranche II /
11.9% Redeemed 

Tranche III
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9. Daten und Fakten 

Monatsbericht, Quartalsbericht, JahresberichtBerichterstattung

EUR 342 Mio.Emissionsvolumen

Emittentin der P³ Zertifikate

15% auf Direktinvestitionen berechnet pro InvestitionErfolgsbeteiligung

31.12.2030
Die Emittentin besitzt alle zehn Jahre die Verlängerungsmöglichkeit für weitere
zehn Jahre.

Fälligkeit

Partners Group AGInvestment Manager

Internet: www.boerse-stuttgart.de
Bloomberg: 173499 GR <Equity>

Kursinformation

Erstmals am Ende des Jahres 2010, danach alle fünf Jahre (laut Seite 28 des
Verkaufsprospektes; § 5 der Zertifikatsbedingungen)

Kündigungsrecht des Anlegers

1.5% p.a. (auf Private Equity-Anlagen und ausstehende Investitionszusagen)Management-Gebühren

Ein Zertifikat zum BörsenpreisMindestinvestition

Portfolio der Partners Group Private Equity Performance Holding Limited (P³)Private Equity-Portfolio

15% auf die Entwicklung des zugrundeliegenden Beteiligungsportfolios nach
Abzug einer jährlichen Verzinsung von 5% p.a.

Vorzugsdividende

Deuschland: 173499
Schweiz: 1.080.147
ISIN-Nummer: DE0001734994

Wertpapierkennnummer (Ungekündigte
Tranche)

EURWährung

Dresdner Bank AG (jetzt Commerzbank AG) 

Deuschland: A18FFJ
Schweiz: 29.727.632
ISIN-Nummer: DE000A18FFJ6

Wertpapierkennnummer (Gekündigte
Tranche II)

Deutschland: A28PQA 

Schweiz: 57.113.934 

ISIN-Nummer: DE000A28PQA0 

Wertpapierkennnummer (Gekündigte 
Tranche III)  


